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创业思路及代表项目：
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整合哪些资源？

主要是考虑生产成本问题，如非必要，先粗后精能省下

不小成本并节约生产时间.

粗加工方（郫县、都江堰、眉山共计8家优质厂方）

整个产品或者产品局部需要精密加工，需要有能完成精

密加工的设备及技术人员，所需设备往往价格不菲！

精加工方（郫县、德阳等共计4家精密加工企业）

任何优秀的产品不能在市场进行经济利益的转换，便无

法体现其价值，整个团队的成果及努力便毫无意义.

内、外营销团队各1个

多
方
整
合



已有团队及资源：

PC编成人员研发设计人员

机械制造
技术人员

团队
各高精密制造厂
（整合资源链）营销团队

我们身轻如燕~~~~
               而你重如铁马:(



市场划分

              +
产品&方式匹配 

超高精密机械

设备、配件及耗材。主要针对国外高端设

备制造企业、航空航天企业、高端医学设

备材料企业等。

国内市场(进口+整机):同步路缘摊铺

机、高品质民品、进口设备等。
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     液压震动棒 
自主研发,属核心配件，能
高效震荡混泥土浆.

优势：国外其它两家竞争
对手只能空转2-20秒，我
公司产品经测试空转时间
超过30分钟

路缘机操控台
自主编程，同步控制机车
移动和混泥土出浆.

未来新一代程序将会连接
GPS进行精确定位，自
动导航完成全自动摊铺.

成型端口
同步输出震荡后的混泥土浆，
经压制成型后摊铺于指定位置.

成型后性能和外观均优于人工
铺设，能在完全凝固前保持特
定形态，且凝固时间较短，以
此能较快的投入使用.



经济发展必然以节省劳动力提高生产效率为首务，我司的产品同步路缘摊铺机极大的降低了传

统人工铺设路缘的时间以及劳动力成本，是现在和未来道路建设必不可少的基础设备之一，中

国如此全世界亦是如此，因此就此类产品而言整个国际的需求是不可估量的，然而由于该产品

核心技术问题，全世界只有美国和德国有两家公司能加工生产，但是核心件“”液压振动棒“”空转

时间只有2-20秒，而我公司产品已实验成功， 并且核心件空转时间在30分钟以上，就性能而言

已超过其它任何公司，并且我们的加工成本更加低廉，因此一旦运作得当，市场竞争及盈利都

将远超同行.

要想富，先修路！
                             修好路，靠技术！
                                                   我有技术，你有路吗？

该产品市场前景  及   主要竞争优势



竞争对手及优势分析：

公司主要竞争对手为：
A.传统加工行业
B.普通贸易公司
C.自主出口的加工企业
D.国外加工企业

A:传统加工行业主要局限在于：
1.相互间消息闭塞，多数只能做的了客户的散件或者部分套件，久而久之便形成了代加工的运作模式，失去了自主研发的能力； 
2.关系营销，传统行业往往被动接受订单，而且多数存在关系营销，很难有计划有策略的主动寻找优质客户。
相对于传统加工行业的弊病，在行业资源整合以后我公司完全有能力承接客户的整套产品或者设备，这样的成套效应产生的附加值远远超过单个产品
带来的利益，而且公司研发和营销各自独立并相辅相承，能有效的争取和处理客户订单，因此无论是生产和研发还是产品销售，我公司比传统加工行
业更具竞争力；

B:相对于普通对外贸易公司而言，我公司在技术层面和研发层面远远超过同行，大多数外贸公司虽然能通过各种方式寻求到客户，但是对技术和价格
估算没有决定权，但精加工行业的客户往往专业性很强，因此在强大的技术团队支持下，我公司相对于普通外贸公司而言优势更加明显；

C:自主出口的加工企业有着与我公司类似甚至超越我公司的经营能力，但这只是就单个产品或者配件而言。国内大部分拥有自营出口的企业往往投入
较大，产品单一，因为其本身涉资庞大，任何决定都会产生不可预估的结果，因此往往在市场反应上不够灵敏，也很难单独承接整套或者整个系列的
产品订单，虽然在单个产品配件加工上有一些优势，但无法带给客户一站式的服务，更不用说在多类产品技术问题上能提供有效服务。而我公司集众
加工方的优势，无论技术支持还是外派服务都能做的及时高效，在大幅汇率差下，仅凭微弱的价格优势是无法长久立足与国际市场的，而在我公司
全方位的服务下，国外客户必然更乐意与我们长久合作.

D:发达国家加工企业成本太高；不发达国家的技术无法达到；发展中国家里面中国的技术能力及廉价劳动力，短时间内很难有其它国家能够超越。



风险

别傻了
能预测到的都不叫风险，你能预测到难道还没对策？
有对策还讲什么风险。。。。机会和风险都是给有准备的头脑，
相信大部分创业者无不时刻准备着。

能谋定后动、百折不挠、持之以恒的人或企业

                     可以直面一切风险！



谢谢聆听

THANK YOU FOR YOUR ATTENTION


