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项目背景



项目背景

政策

医药改革政策频出，两票制、
药品零加成、医保控费、一次
性评价等，2017年上半年内
推出如《国家发改委推进按病
种收费工作的通知》6个国家
级文件

方向

打造医药行业数据全、数
据精准、维度丰富、信息
到达率高的互联网医药大
数据中心处理平台

机遇

1. 人口老龄化加大了医药
及保健品的市场需求

2. 人口素质增长更加关注
产品本身

创新

大数据仍处于培育期，
我国医药行业大数据基
本为0，而美国占43%

需求

1. 大数据保障用药行为安全、高效
2. 大数据护航医药营销
3. 大数据保驾药物研发



项目背景

n 药查查通过大数据技术与机器学习技术在C2B互联网健康数据领域和企业服务领域提供数据信息服务。

n 主要包含全方位药品及厂家数据展示，智能扫码识别药物、药品价格查询、用户点评、医生点评、用药经验、
流向溯源、成分图谱，疾病图谱分析、附近药店送药及推荐、家庭药箱、全国疾病热力图、药品专题等功能。

药查查 重构与赋能医药健康数据情报服务

CFDA药品数据汇聚

2017.4 2017.10

情报汇聚

2018.2

企业服务

2018.10

药查查
专业情报库

药品移动
查询平台

依托情报市场吸引用户 增值拓展

免费 付费

药品导购

API数据

会员服务



项目背景-数据及服务
来源 服务

药品溯源画像

药品数据信用及画像

行业数据报告

药品导购

药企族谱关系链

销售数据监测、分析

药企药品数据情报



项目背景-差异化竞争

同行业 药品交易（如叮当快药、药品通） 用药工具（如用药助手） 药查查

市场地位 药品交易类带一定查询 用户习惯和认知差异大，体验度不好，
目前使用者少

以技术为驱动的互联网数据聚合挖掘为切入
的新型平台

提供服务 在线买药及附近药店定位等服务，也有
少量同类药品对比、用药指南

药品信息、用药指南、相互作用、患
者指导、医学计算、专业资讯

通过互联网为用户提供医药行业数据、情报、
信用、关系链等服务

商业模式
提供OTC药品查询、用药咨询、全国各
地药店查询和附近药店推荐等服务，收
费方式通过其他卖药网进行竞价排名

买卖数据库与vip会员 通过用户查询，不断完善进化的药品多维度
数据整理，对高附加值数据进行数据分发

同纬度 综合平台（如医药网） 药企查询类（如39药企） 药查查

市场地位 传统医药综合性互联网平台 简单工商数据查询平台 药品链关系唯一平台

企业结构
用户行为大多不精准，数据陈旧，更
新速度缓慢，整体数据价值不高 因不关乎下游用户行为，后续动力和

方向都有待质疑 新型互联网创业基因团队，企业结构完美

商业模式 广告为主，竞价为辅的收费方式 网站繁多广告收费，定位不清晰 布局用户药品药企及医院查询，旨在互联网
药品大数据，及未来的医药智能化服务平台
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产品介绍



产品介绍

彻底清除“假药”、大数据购、用药智能行为指导

Ø 提供药品溯源，目前提供800家全球平台医药数据实

时监控

Ø 通过对结构化和非结构化的处理从信息驱动转变为数

据智能化驱动，为个人提供多维度用药行为分析

Ø 通过数据挖掘和机器学习，进行高密度数据提纯，提

供满足个性化用药需求，如药品分析、价格对比、药

效评论



产品介绍

查信用、查行情、查竞对、查招投标

Ø 通过数据的采集、清洗、集成、

存取、分析、挖掘、学习、可视

化提供智能企业端

Ø 个性化、多维度提供行情、舆情、

上下游营销数据等可视化实时、

准确、权威的决策分析

Ø 提供企业社会化环境关系链、家

族图谱、客户关系链精准服务，

如随时查药品申请进度、类似药

品销售趋势等



产品介绍

查临床、查报告、查情报...

Ø 通过药品流转、评价等

动态大数据深度挖掘，

提供聚合研究

Ø 数据全球化，保证先进、

权威

Ø 可为政府提供不良事件

爆发和发酵提供全过程

监管
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商业模式



商业模式

产品数据

药企关系链

销售数据

药
企
画
像

客户群 销售状况

数据分析 舆情监控

产业链图 供给商

企业信息

互联网药品大数据平台

医疗医药大数据处理平台
药品说明

药品点评

药品关系链

药
品
画
像

• 更多用户
• 更多药企进驻
• 更多药企服务商
• …

• 更精准的商机商讯资源
• 更优质的企业服务资源
• 更安全的情报获取工具
• …

输出 平台集中处理 输出

行业最新情报

药品销量数据监控与分析商品推广

vip付费更多数据

API数据对接置换

赢利点



商业模式-主要盈利模式

个人消费习惯
• 个人用户深度医疗数据使用费

• 个人用户获取国内外精准医药服务

数据接口使用费
• 应用数据api提供数据收费

•  广告、推广、大数据、流量增值

企业端年服务费
• 核心价值数据分层提供

• 药厂、经销商、医院、电商、研究机构个性化

高附加值

1、企业端年服务费

2、个人用户深度医疗数据

3、药企导流、销售收费

4、线上推广费

5、保险等第三方增值

6、大数据增值

赢利优先级：
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团队组成



团队组成

34岁，硕士研究生，明基西门子上海研发中

心资深研发设计师，新一代互联网产品领域

专家、企业大数据领域产品专家。药查查创

始人。

 
原北京用友总部 技术经理，后从事移动互联

网技术研发。怀才当遇网技术总监。15年IT

研发，丰富的互联网开发架构经验，企业大

数据专家。

从事互联网技术开发、运营25年，中国电信通信

专家和互联网专家，新浪、百度高级开发工程师、

师从大数据创始人网格之父Lolanser,曾为E兼职

coo运营注册7000余万用户。

张林联合创始人-CTO肖珺-CEO 沈博-COO

核心团队

专家顾问

赵勇博士-美国网格主要负责人，
微软杰出员工，清华大学大数据
中心创建者，著有作品-《大数据
革命》。

技术研发

拥有一支铁军技术研发团队；
其中架构师为原用友技术总
监

产品总监为原查查背调创始人，渠道
总监为清华大学医药数据研究中心背
景渠道总监，专门注重数据的专业性
及实用性。

包括企业进驻业务，企业产品登
入服务工作，服务总监为前明基
逐鹿客户部总监。

产品及运营 企业服务
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产品规划



产品规划-2018年

4

2

5

药品画像       药企画像     药品溯源      成份图谱     用户评论

舆情监控    药品专题    用药提醒     同类药品对比      海外药品

智能查药（拍照、语音、对话）    扫药方处方     轻度社交关系

1 国产药品数据积累       进口药品数据积累       药企数据积累 已完成

2月份

3 药品价格     扫码查药      疾病找药        企业信息及经营的产品 3月份

9月份

12月份

V1.0

V2.0



C端---使用者
普通用户：以年轻妈妈群体、老年社
区人员为主要群体。目前年轻妈妈群
体数量2000W，老年社区群体数量为
9000W，他们均为产品的重要目标用
户

C端B端---付费用户
医药代表、代理商、医药经销商、
原材料方和付费公司相关联的医药
类企业已收录20W家，都是产品的潜
在高频使用群体

高值用户
VIP B端-专业机构
监管部门、医院、科研
机构、生物研发企业、
药品生产企业

掌握了中国近80%的
机构愿意以金钱去
换取优质和全面的
服务。

针对有随时随地查询药品需求的
人群为基础，以产品占据为目的，
培养用户习惯，将潜在用户转化
成为忠实用户

已经形成明确的使用需求并且具有一定
的消费购买力，面对自身的需求与供给
业务，有强烈的使用和购买欲望，愿意
为满足自己需求的产品付出一定金钱的
小型企业。

用户养成

中坚用户

增长策略--用户
产品规划-2018年



产品规划-3年内

全球化发展：

数据覆盖范围最广

专业程度最高

高效访问速度和应用速度

关系链、图谱精确地表达

...

奋斗的目标

强势的数据源

多维度的数据

丰富的数据可视化

更加高效的数据分发能力

强大的品牌凝聚力

全球化与出海
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融资需求



融资需求

天使轮融资需求

本期融资500万，用于技术迭代和C端用户拓展、市场

推广，出让8%的股权。



资金用途

融资金额
融资用途

比例 具体用途 备注

500万

40% 互联网营销推广，C端用户做到200-300万

40% 团队建设，重点大数据分析人才、算法人才引入、
数据安全技术人才

20% 构建优势的数据壁垒
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联系电话：18970099815
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联系人：肖珺

电子邮件：steven@rryxx.net


